
Beboelse i campingvogn  

og skurvogn 
Medarbejdere 

Visionen 

At skabe et godt  økonomisk grundlag  

med mulighed for handlefrihed  

på baggrund af xy og xx 

arbejdsindsats.  

 

At etablere en alsidig gårdbutik  

(bær/frugt) med showroom og cafe,  

hvorfra der sælges kvalitetsprodukter  

af egen avl i et geografisk uopdyrket   

område  mht.  gårdbutikker.  

At udnytte den gode beliggenhed  

tæt på vand, landevej og by. 

 

Begge udd.produktions- 

Gartnere med speciale 

I frugt/bær 

Grømt bevis 

Etableret 1. jan 2008 

tidligere etableret på Fyn 

Aktive i lokalsamfundet 

xy og xx 

Gårdbutikken 150 m2 

Længe m fyrrum, lager 200 m2 

 

Lille lade til kasser, dug  75 m2 

 

Stor lade, maskiner, 

Kølerum (40 m2), pakning,  

værksted,  vanding/gødn. 

350 m2 

 

9 tunneller heraf 2  

sammenklappet 

Bygninger 

Syltede produkter 

Egen produktion:  

 

Videresalg af indkøbte 

 varer 

Salg af egne frugt 

 og bær 

Gårdbutik/torvesalg 
Omsætning 0,7 mio.kr 

Jord 
8,3 ha i alt heraf 1,5 eng 

Maskiner  

Kernefrugt 

1,5 ha æbler/pærer 

1,0 ha parat til nye træer 

  
 
Bær (friland) 

0,5 ha hindbær 

0,1 ha solbær, stikkelsbær, blåbær 

 

 
Bær (tunnel) 

0,5 ha jordbær 

0,5 ha hindbær 

Plukketog, 3 traktorer, 

Sprøjte,fræsere, gødn.- 

Spreder,h arve, selvkørende 

arb.platform,compresserer Samarbejde med nabo- 

Låner af hinanden 

4 engelsktalende medarb. 

fra Romanien, ungarn,  

Slovakiet 

Stabile gennem 4-7 år 

Virksomhedsbeskrivelse 
- Oversigtskort over virksomheden 

Grønsager 

1,0 ha grønsager 

Lokalsamfundet  

Tæt på by 

12 km til Køge 

60 km til Kbh. 

 

Deltager i fødevarenetværk 

Nabo: solbæravler 

Er konkollegaer 

Deltager i LAG, turisme mv. 

 

Engros salg 
Omsætning 1,0 mio kr. 



30%  af fuld høst i 2012 

50% af fuld høst i 2013 

100 % høst i 2014 

Blåbær i flere sorter 

- Kan lagres 

Flere sorter 

Kirsebær 

Blommer 

Strategiske mål 

 

At oparbejde større produktion af  

af egne varer til detailsalg.  

 

-Omsætningen skal øges med  

250.000 kr. i gårdbutik/torvet 

-Frigørelse af tid i 2 måneder  

1000 planter x 20 kr  

1 kg bær pr plante i 2013 

Sæsonvarer 

Synergivarer 

Flytning af engros salg 

 til detailsalg 

= opnå merpris 

Indkøb til videresalg 

50 kunder  

i januar og februar 

Beskæring af  

frugttræer 

I vinterhalvåret 

Finde arbejde tæt på  

bopæl: 

Juletræer, pyntegrøn 

planteskole, mosteri 

Flytte engros salg til 

detailsalg: Salg på  

store virksomheder  

 ved Køge 

Tankstationer 

I første gang jordbær 

og siden frugt 

Øge indkomst - 

 i nov og dec 

Ledig tid i jan/feb  

Anvendes til: 

Netbutik 

Synliggørelse af  

Produkter  

Kontakt med direkte  

Dialog – konkret bud 

skab 
 

Krav: 

Geografi, kontktperson 

prisniveau: 

 

 Oparbejdelse af større produktion 

Strategisk kompetencekort 

Beplantning af 0,5 ha 

Æbler, kirsebær, blommer 

1500 planter x 40 kr. i gns 

Gave- og julekurve 

Større varesortiment  

Salg af andres  produkter.  

(mel, rabarbersaft mv.) 

Øget kendskab  

til stedet 



Overskrift:  Øget detailsalg  
Mål:    At købe planter i dec. 2011 

1 
Ansvarlig      xy  

2 
Ansvarlig     xy 

3 
Ansvarlig   xx 

4 
Ansvarlig    xy 

5 
Ansvarlig   xy 

6 
Ansvarlig    xy 

7 
Ansvarlig 

Dato    16/6 – 2011  

(1.bakke solgt) 

Dato 

Dato    10/6-2011 

(medarbejdere fundet) 

Dato    13/6 – 2011  

(klar til at pakke i bilen) 

Dato    15/8 – 2011 

(brev til virksomhed sendt) 

Dato      1/9 - 2011 

Dato 

Succeskriterie: 

 
Ad 1: Salg af 100 bakker 

/dag / tankstation. 

 

Ad 2.: Besøg virksomhed 

1 gang ugenlig . Salg for 

50 kr. pr kunde og 2.500 

kr / uge. 

 

Beskrivelse 

Finde 3 tankstationer i Køge (1 shell, 2 statoil) 

Beskrivelse 

Udarbejdelse  af kontrakt: Bemanding, afregning, 

opfyldning, placering, udstyr 

Beskrivelse 

Finde medarbejdere   (søster og liste)  

Beskrivelse 

Fremskaffelse af udstyr, bord,parasol, stol, skilte 

Beskrivelse 

Salg på 2 store virksomheder -  

Evt. Køge Sygehus og Stevns Kommune 

Beskrivelse 

Salg af varer til virksomhed 

Beskrivelse 

1. 

2 . 

Kontakt: 

 
A) Første  kontakt  pr brev 

med info-materiale 

 

B) Telefonisk opfølgning 

med aftale om konkret 

møde 

 

Strategisk mål:    250.000 kr i meromsætn: 
= 5000 kr pr uge: 

 

2500 kr fra eksisterende produktion 

1000 kr fra bredere sortiment (mel,honning, ribssaft 

mv) 

1500 kr. fra flere sorter af æbler, pærer, blommer mv 

 

 



Oversigt over handlingsplanerne 

Aktivitet Ansvarlig Jan Feb Mar Apr Maj Juni Juli Aug Sept Okt Nov Dec Status Opfølgning 

Aktivitet nr. 1Tankstationer 

a 1 Finde 3 tankstationer Xy X 

a 2 Finde ung-arbejdere Xx 10/6 

a 3 Udarbejdelse kontrakt/aftale Xy X 

a 4 Skaffe udstyr Xy 13/6 

a 5 Salg af den første bakke bær Xy 15/6 

Aktivitet nr. 2 Detailsalg ved store virksomheder 

b 1 Finde 2 store virksomheder Xy X 

b 2 Brev og info til virksomhederne Xy 15/8 

b 3 Telefonisk opfølgning og mødeaftale Xy X 

b 4 Salg fra bilen til virksomhederne ? 1/9 

b 5 

b 6 

b 7 

Aktivitet nr. 3  Øget indkomst i nov. og dec. 

c 1 Producerer og salg af syltede varer Xx X X 

c 2 Tankstationer salg af frugt Xy X X 

c 3 Andet arbejde ? X X 

c 4 Beplantning af 0,5 ha træer ? X 

      

Den Europæiske Union ved Den Europæiske Fond for Udvikling af Landdistrikter og Ministeriet for Fødevarer, Landbrug og Fiskeri har deltaget i finansieringen af projektet. 


